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Disclaimer


https://www.bbva.mx/

Somos parte de un sélido Grupo Financiero
Informacion del Grupo BBVA
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MAGNITUDES FINANCIERAS
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s =X _ NUESTRO Utilidad Neta Activos Totales
“ b PROPOSITO
A ’ 3,878 millones de euros 762,456 millones de euros
& Poner al alcance de
* todos las Cartera Vigente Captacion
, oportu nidades de 369,761 millones de euros 402,344mi|lonesdeeuros
REINES Sucursales Empleados
595 6,008 119,070 esta nuevaera
DESARROLLO’SOSTEN IBLEY
- CONTRIBUCION A LA SOCIEDAD

JUNIO 2023

Tr|p||cand0 el Compromiso 300 mil millones de euros

Clientes digitales Clientes Moviles
original 2025 BBVA Entre 2018y 2025

50.1 millones 49.0 millones



BBVA

Con una historia de éxito e

2000 GFBB adquiere Banca Promex y se consolida como la

1932 se funda Bancomer bajo el nombre de Banco de Comercio .
mayor institucién financiera de México

1991 creacion del Grupo Financiero Bancomer 2005 GFBB adquiere a Hipotecaria Nacional

2021 Cambio denominacion (BBVA México)

-—-

1996-1997 se crea la Afore, Seguros y Pensiones Bancomer

Say,

i



BBVA

Modelo de negocio y
Estrategia



Lineamientos estratégicos 5

NUESTRO PROPOSITO

A I

Mejorar la

Ayudar a nuestros clientes
en la transicion hacia un

Creceren

‘
®
&

Buscar la

El

“Poner al alcance de todos

yel

de esta nueva era”

El cliente es primero

Pensamos en Somos un solo
grande equipo
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BBVA México Q CarteraVigente
(Junio 23)
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Clientes Méviles Ventas Digitales




BBVA México: Modelo de negocio diferenciado

Una de las principales fortalezas, nuestra base de clientes
29 M de clientes

La inversién como pilar y motor clave para

seguir transformando e innovando y
. [ﬁ ) mantenernos como referente del mercado
(desarrollo de canales digitales, productos y servicios)

Affluent

Personal

Atencidn especializada y personalizada

para cada uno de los segmentos de clientes
(permitiéndonos brindar un servicio de mayor calidad)

Banking

Express

Insurance




Promovemos la inclusion financiera a través de la innovacion digital

Total de transacciones financieras, 6M23 (excluye TPV)

1,686 M
Clientes Moviles
4%
1,373 M
3% 1,075 millones 172 181 ?8'9
Corresponsales & — de transacciones
Moévil / Web L il
— +33.8%
ATM Mévil / Web vs. Jun.22
@ Ventanilla
Jun.22 Sep.22 Dic.22
Ventas digitales E2E
Ventas Créditos de Tarjetade Cuentas
digitales i consumo crédito nuevas
I -
o . = = -
74.9% -
+17pp | 568 mil 470 mil 995 mil
vs- Jun22 +19% +75% +32%

vs. jun.22 vs. jun.22 vs. jun.22

19.7

Mar.23

210

Jun.23

+19.1%
vs.Jun.22



Sustentabilidad

Sin olvidar que tenemos un compromiso con la sostenibilidad, continuamos con el
impulso al desarrollo sostenible y social.

Medio ambiente

72,491mdp TOTAL
* +50% 921,112mdp

Vs. jun'22
T +42%

Vs. jun'22
Crecimiento inclusivo

18,622mdp

T +19%

Vs. jun'22




BBVA

BBVA México
Desempeno Financiero
6M 2023



Impulsamos el crecimiento econédmico a través del otorgamiento del crédito y el fomento al ahorro.

Cartera Vigente (mdp, Jun. 23)

1,557
1,492 1,524

1,443 .

1,400 -

ol

Jun.22 Sep.22 Dic.22 Mar.23 Jun.23

Depdsitos (mdp, Jun. 23)

1,615
1,570
1,552

1,519
e

Jun.22 Sep.22 Dic.22 Mar.23 Jun.23

+2.1%
+11.2% Trimestral
. (]

Anual

-1.2%
+2.2% Trimestral
. (]

Anual

Mix Cartera (%, Jun.23) Mix depdsitos(%, Jun. 23)
Plazo
+6.2% Anual
Consumo 84%
+18.8% Anual
11% Vista
+1.4% Anual
44%
*Empresas
+10.5% Anual

Rentable mezcla de carteray captacion



En resumen, sélidos y resistentes resultados

BBVA MEXICO
6M22 6M23 Y-0-Y(%) . . s e .
« Margen financiero con evolucion positiva explicada
Net Interest Income 77,215 98,318 27.3 e principalmente por el dinamismo comercial, el
Provisions for loan losses (16,661) (19,203) 15.3 aumento en la tasa de referencia y la gestién del costo
Net Interest Income after provisions 60,554 79,115 30.7 de fondeo.
Fees & Commissions 16,772 19,568 16.7 . . . , .,
. e Provisiones incrementando en linea con la evolucién
Trading Income 5,710 6,852 20.0 ® de la actividad.
Other Income (3,518) (3,884) 104
Gross Income 79,518 101,651 278 . Comisiones |mpulsad§s por el c.on.stante aumento en el
e volumen de transacciones, principalmente de tarjeta
Non-Interest Expenses (32,364) (38,865) 20.1 de crédito y fondos de inversion.
Net Operating Income 47,154 62,786 33.2
Income Before Tax 47.236 63.040 335 ¢ Gastos explicados por mayor inversion en tecnologia y
- ‘ ‘ ® gastos del personal derivado del incremento en
Net Attributable Profit 34,328 45,789 plantilla.

Datos bajo criterios de estandares contabilidad local con datos de BBVA México



Holgados niveles de capital y cdmoda posicion de liquidez

Blindados por solidos ratios de liquidez v capital ampliamente por encima de los

minimos requeridos

INDICE DE CAPITAL (%)

19.0
184 18.9

Minimo*
13.625%

Jun’22 Mar’23 Jun’23

@ Fundamental @ Complementario

COEFICIENTE DE COBERTURA DE LIQUIDEZ (%)

216.1
185.6

168.8

Jun’22 Mar’23 Jun’23

EMISION DE NOTAS DE
CAPITAL T2 (jun'23)

1,000 mdd

Sobredemanda de 2.5x
Tasa cupon del 8.45% fija
Vencimiento a 15 anos con

opcién de amortizacion en el
ano 10




Informacion de Contacto

BBVA México Investor Relations
https://investors.bbva.mx
email: investorrelations.mx@bbva.com
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